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Ginesta Immobilien eroffnet
weiteren Standort im Oberengadin

Mit der Erdffnung einer Geschdftsstelle Anfang Januar 2019

in St. Moritz baut das traditionsreiche Kiisnachter Maklerunterneh-
men Ginesta Immobilien AG ihre Prisenz im Schweizer Immobilien-
markt weiter aus. Zu den Standorten in Kiisnacht, Horgen und Chur
kommt St. Moritz als bereits vierte Geschdftsstelle dazu.

Operativ wird der neue Standort
vom Biindner Familienmitglied Sascha
Ginesta gefiihrt, der fortan fir die
Standorte Chur und St. Moritz verant-
wortlich ist.In den Geschaftslokalitaten
der fritheren A. Machler Immobilien AG
wird die erfahrene Immobilienvermark-
terin Morena Vassella die Engadiner
Mandate betreuen.

Der Engadiner Markt wurde seit
2006 von Chur und Zirich aus betreut.

Schon langer war die Eréffnung einer
St. Moritzer Geschaftsstelle in Planung,
da das Engadin fiir Ginesta Immobilien
einen interessanten Markt bedeutet
und als Ferienregion bestens zum Kun-
denportfolio passt. «Dank der physi-
schen Prasenz in St. Moritz ist man jetzt
naher beim Kunden und kann das ge-
samte Engadin noch personlicher be-
treuen», meint Sascha Ginesta. Das
Angebot umfasst samtliche Immobi-

Interview mit Claude Ginesta

DP: Sie reden vom schwierigen
Marktumfeld: Was meinen Sie damit?

Claude Ginesta: Die 2. Wohnungs-
markte sind seit einigen Jahren unter
Druck. Griinde sind die Folgen der
Zweitwohnungsinitiative (es wurde im
Anschluss an die Initiative noch zu viel
ohne erkennbare Nachfrage gebaut).
Weiter hat der automatische Informa-
tionsaustausch und die Steuerfolgen
fuir Auslander dazu gefiihrt, dass viel
Geld zuriick ins Ausland fliesst.

Wie hat sich der Inmobilienmarkt
seit der Annahme der Zweitwohnungs-
Initiative verdndert?

In einigen Marktgebieten wurde
bis 2017 aufgrund vor 2013 vergebenen
Baubewilligungen noch gebaut. Regio-
nen mit tieferen Bauvolumen profitie-
ren heute von deutlich stabileren
Preisen. Riickblickend kann je nach Re-

gion und Segment 10 bis 30% Preis-
riickgang festgestellt werden.

Die Ndhe zu den Kunden scheint
Ginesta wichtig. Sind die Kunden, die im
Engadin kaufen, nicht meistens sowieso
von einem anderen Ort?

Die Nahe zum Kunden bedeutet,
dass wir nahe zu Immobilienbesitzern
und potentiellen Kaufern im Engadin
sind. Bisher hatten wir immer eine
Anreisezeit von 60 bis 90 Minuten von
unserer Geschaftsstelle Chur.

Was fiir Kdufer kaufen im Engadin?

Wir haben eine gute und starke in-
landische Nachfrage im gesamten En-
gadin. Darunter sind auch Kaufer aus
unserer Stammregion Ziirich. Das
Oberengadin hat traditionell viele in-
ternationale Kaufer. Hier profitieren
wir von unseren internationalen Netz-
werkpartnern Leading Real Estate
Companies of the World und Knight
Frank.

Wie wichtig ist der Kontakt zu loka-
len Behérden, Unternehmen?

Wir betrachten die Nahe zum loka-
len Gewerbe als sehr wichtig. Wir sind
mit jeder Geschaftsstelle jeweils im
Gewerbeverein. Mit Frau Vasella haben
wir eine einheimische Mitarbeiterin,
welche seit vielen Jahren im Immobi-
lienbereich arbeitet. Ohne Standort-
gebundenheit wiirden wir ein solcher
Expansionsschritt nicht wagen.

«Der neue Standort erlaubt eine intensive Betreuung von bereits bestehenden Kunden
sowie neuen Verkaufs- und Kaufinteressierten». foto: Sascha Ginesta, Geschéftsstellenleiter St. Moritz

liendienstleistungen beim Verkauf und
bei der Vermietung von Immobilien,
fundierte Schatzungen eingeschlossen.
Kundinnen und Kunden profitieren von
der langen Erfahrung der Ginesta Im-
mobilien AG und der Zusammenarbeit
mit internationalen Netzwerken wie
Leading Real Estate Companies of the
World und Knight Frank. «Ginesta Im-
mobilien kann dem schwierigen Markt-
umfeld in den Bergen mit seiner
nationalen und internationalen Ver-
marktungskompetenz neue Impulse
geben. Wir biirgen fiir Seriositat und

professionelle Dienstleistungen», so
Claude Ginesta, CEO der Ginesta Immo-
bilien AG.

Ginesta feiert
75-jahriges Bestehen

Ginesta Immobilien ist einer der
flihrenden Schweizer Immobilien-
makler mit Hauptsitz in Kiisnacht. Das
Familienunternehmen, das seinerzeit
in Kiisnacht gegriindet wurde, feiert
noch dieses Jahr sein erfolgreiches
75-jahriges Bestehen. e
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